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@sgos dela personalidah @sgos conduct

&Wachs, 1994)

basicos, relativamente

estables que se aplican a los
aspectos formales de la
conducta. Se deben a los

mecanismos fisioldgicos

factores ambientales. (Bates

energia y en las

de las reaccione

innatos, maduracion y 1983)
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La habilidad de los nifios
para aprender palabras a

través del discurso
"Overheard". (Akthar,
2005)

Se necesita de motivacion

y la habilidad de atender

y dar sentido a las

conversaciones con otros

(desacoplamiento del

propio de atencion).

Este aprendizaje requiere
un estado de
concentracion conjunta
con el hablante sin la

participacion activa del

La atencion conjunta y el

enfoque mutuo de
conversaciones esta

relacionada al desarrollo

temprano del lenguaje

Shneidman et al
(2009) menciona

que las

experiencias
sociales dan
forma en la

manera en que
los nifios asisten
y aprenden de

los demas.

Comunicacion Humana y Cognicion

temperamento

Strelau (1983)
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Control esforzado

Explorar la

OBJETIVO

relacion del
temperamento

(extraversion)

identificados con altos niveles de
extraversion resulten mayormente

beneficiados al situarlos en una

tarea de aprendizaje de palabras

Condicion de

Overhearing

Se espera que los infantes

2

mismo. . bajo esta condicion.
(Balwin, 1991)
HIPOTESIS
4 - - -
Durante una experiencia social, de manera indirecta, un nifio puede aprender una palabra
debido a que posee la habilidad de atender las demandas de los adultos.
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Temperamiemito
v lemguaje

Ninos con
dificultad

temperamental en

desventaja en cuanto

al lenguaje.
(Indicadores de déficit

en el lenguaje)

Los ninos con

de la palabra.

Dunn y Plomin (1992)

La extraversion

relacionada con el

temperamento facil,
muestran atencion

eficiente=Aprendizaje

desarrollo de
competencias

lingiiisticas.

Lenguaje expresivo (3 anos)
habilidades receptivas (7 anos)

Salley & Dixon Jr. (2007)

Un estudio realizado en el
laboratorio de la Facultad de
Comunicacion Humana, se elabor6
una tarea de aprendizaje de palabras
bajo una condicién controlada de

atencion.

Villareal y Falcon (en prensa)
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(DA mayor extraversién existe un
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mayor desarrollo del vocabulario,

pero menor aprendizaje de palabras

en una condicidon controlada.

PRUEBA PILOTO

Participantes

& )

Nifios de 35 y 57 meses de

edad sin sospecha de
problema auditivo y

neurolégico.

E1, E2 y E3

- J

Fase de
calentamiento

E1 muestra al nifio los objetos blancos y sale

de la sala.

Procedimie

nto Materiales

Kase de calentamiento

Fase de entrenamiento

preferencia

Qe de evocacion

-Condicién de overhearing

Fase de comprension y

N ﬁarly Childhood Behavior N

Questionnaire (Rothbart,
2006)

4 objetos novedosos
-2 objetos blancos

-2 objetos sin nombre

4 objetos familiares

-

/

/

Fase de

emrremamiiemito

E2Y E3 entran a la sala, ignoran al nifio.

Mientras E2 saca de la caja los

padrisimo el modi”

“Mira el modi, wow esta

Hase de
comprensién y
preferencia

El regresa a la sala y juega con los objetos

blancos.

Fase de calentamiento con objetos familiares

Fase de preferencia “;Cudl te gusta mas?”

Fase de comprension “;Cual es el dodo?”

“:Cual es el modi?”

Se dejan los

objetos blancos y sin nombre, entregandolos

a E3 quien también etiqueta los objetos y
ejerce una accion. y

. _ - “Pero mira el
juguetes a la vista del nifio

dodo, que padre

(sobre la mesa) esta ol dodo”.

Fase de
ewvocaciédm

E1 deposita en una caja todos los objetos

utilizados y los reparte. Comienza por nombrar cada objeto de

manera ordenada y le pregunta al nifio “; Cuales te tocaron a ti?”

CONCLUSIONES

-Algunas de las correlaciones nos permiten ver la pertinencia entre las medidas establecidas en el

procedimiento y las dimensiones y subdimensiones del temperamento.

-Fue posible observar diversas conductas, tanto esperadas como inesperadas, de acuerdo al temperamento
de cada nifio, por tanto, las medidas de aprendizaje de palabras deberan de modificarse para contar con un
indicador mas sensible de los efectos que pudiera tener el temperamento en éstos.
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